Fintech “INS”  “Finanzas y tecnología en Innovación y desarrollo “
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Análisis de mercado 
 Fintech INS fue, creada de la idea de los colaboradores de este presente proyecto, surge en un momento complejo en la sociedad, la industria tradicional abarca segmentos, define sus modelos de negocios en torno a una rentabilidad esperada o al menos los clientes y publico lo visualizamos de esta manera, claro está que actúan según normas y criterios nacionales e internacionales de pilares basados en la confianza, las normas y la integridad, sin embargo la necesidad de la preocupación por ese algo más por ejemplo el entorno ha levantado propuestas innovadoras en todas partes que si bien poseen el componente tradicional de generar valor para las empresas, se suma a ello de forma relevante ese algo más... Eso que llamamos en nuestro trabajo “INS” de inspirador, de instinto, de innovación, desarrollo; En nuestra opinión hace varios años el cómo se involucra el área de finanzas con su entorno, cómo un área relevante dentro de la empresa y del entorno y ecosistema que lo rodea es una tarea pendiente. ¿Cómo esto genera valor para los colaboradores, medio y accionistas? ha provocado un punto de inflexión favorable a nuevos desafíos, es por ello que los productos deben contener no solamente una herramienta de anotación y estadística de datos estáticos, sino que deben contener elementos de evaluación , recomendaciones, alertas, y sugerencias para con los negocios, la operatividad y los procesos detrás de la toma de decisiones que sustenten el entorno de finanzas como un actor relevante dentro de la compañía, el aporte a desafíos colectivos y el ser representado por una idea de avanzar con servicios que lleguen a un cliente cada vez más a la vanguardia y aspiracional es que nuestra propuesta de entorno de herramientas conectadas a la toma de decisiones  nace de satisfacer la forma de llevar a cabo este desafío a una escala de proyecto que responda las preguntas de si podemos satisfacer estas demandas y crear elementos que contribuyan al real desarrollo del entorno cada vez más desafiantes, el cómo diagnosticar correctamente el valor de nuestros análisis y con ello generar planes de acción conducentes a la realización de los objetivos trazados que estén alineados con el objetivo de las empresas.
Es por ello que para comenzar esta labor realizaremos el análisis actual de la industria sobre la aplicación de tecnología y especialización en finanzas para sumar valor a la empresa. 



Estrategia genérica 
“Retador de mercado”

Visión
“Ser la mejor FINTECH virtual en Chile”

Misión
“Ser un actor relevante en productos destinados a los desafíos actuales y futuros con una alta exigencia en INVESTIGACIÓN Y DESARROLLO, aportando control, gestión y rentabilidad para sus clientes en la toma de decisiones, con plataformas que sean una experiencia única, no solo para sus clientes, sino para sus colaboradores y su entorno, aportando valor, con tecnología financiera, transversal, cercana, innovadora, en cada área, con los más altos estándares éticos y profesionales, con investigación en materia financiera, de inversión, de productos y de desarrollo sostenible”

Valores 
Integridad, confianza, servicio, cliente, seguridad, diversidad




Definición del negocio
Público objetivo: 
Productos pensados especialmente para, clientes empresas desde su etapa de incubación hasta su madurez, con convicción que el área de finanzas es un actor relevante para el entorno y ecosistema de la empresa.
Atributos:
-Operar un Mix de soluciones virtuales de operación y análisis, redefiniendo productos acordes a las necesidades presentes y futuras en finanzas.
-Para equipos responsables de su entorno que miran más allá y que están vinculados a los cambios que mueven al planeta.

Propuesta de valor
Convertir el área de finanzas de la empresa en una herramienta estratégica en gestión de entornos de control y toma de decisiones de planeación, inversión y costos en áreas como ventas, operaciones, producción entre otras 

Logotipo y slogan 
“INSTINTO” Atributos: “Innovación, desarrollo, inteligencia, instinto, búsqueda, fortaleza, seguridad, único. Se aprecia en la línea principal del dibujo la sigla “I” de innovación que atraviesa desde el pelaje hasta la oreja del lobo, La n se dibuja bajo el pelaje a mano derecha del observador, la “S” de sostenible se vislumbra solo a medio comienzo en contorno del ojo dejando al observador la tarea de completar la imagen icónica.
Vive la experiencia “INS” “Se parte de algo…Instintivo”
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Ejemplo “Entorno base en planificación financiera y operativa / “financial operating bese system” En Innovación y desarrollo financiero y operativa con herramientas especializadas”

A) Soluciones innovadoras en entorno de control y gestión por etapas con plus de herramientas que se convertirán en apoyos digitales, kit y set de herramientas, en guías prácticas y asesorías, así como, criterios sobre alertas de las herramientas.

Crear un entorno de Gestión financiera sustentado en pilares Basilea de control y transparencia, tratamiento de herramientas con estándares normas IFRS y que cumplen con los atributos de ser información relevante, sustentada, y controlada. Para brindar herramientas en:


Gestores de Entorno, de control y gestión:
 ESTRATÉGICO, FINANCIERO Y OPERACIONAL

Flujo de caja, financiero, industrial, operacional y combinado con recomendaciones y alertas prácticas en ciclo proyectado (ejemplo a.1)
Manual de uso práctico con ejemplo y caso, acceso a asesoría y capacitación en manejo de la información, gestión de esta y toma de decisiones dinámico. 


Mapa y análisis de costos (b.1) por área de trabajo con revisión de uso de recursos y su eficiencia, para planificación y correcciones de situaciones anómalas y desviaciones, valuación de procesos y uso de costos eficiente con alertas y recomendaciones.



Análisis de préstamos a solicitar y su implicancia en los costos de la empresa y la implicancia en el flujo y metas de ventas y costos de las áreas.

Ejemplo (a.1) gestor de flujo de caja modo Alpha 1.0 prueba en Excel
Montos y moneda (USD)
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Análisis de flujo de caja numérico, gráfico y con recomendaciones sobe ciclo con vulnerabilidad y presión por liquidez






Modelos comparativos que proporcionan una mejor lectura de las desviaciones de un flujo 
Financiero, operacional y productivo.

Análisis de costos por área y o centro de gestión mas análisis de eficiencia
Ejemplo (b.1)
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	Costos totales 2021´ 

							       Análisis de uso de recursos 	
							       E indicadores de eficiencia


Recomendaciones prácticas en caso de desviaciones y sugerencia de revisiones en 
Procesos, equipos, objetivos.
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Ejemplo de cuadro de mando integral
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Desempeño estimado 2022

usd usd

RESUMEN OPERACIONAL totales RESUMEN OPERACIONAL + terceros2022 item

estimación final  

promedio

kilos totales netos 2.763.000,00 desembolsos análisis  flujo financiero flujo agrícola flujo operativo flujo combinado

hectareas totales 137,00 1.359.500,00 costo campos  ingresos estimados 2.634.664,83 2.689.944,61 2.689.944,61 2.671.518,02  

ingresos totales 2.634.664,83 125.000,00 costo uva terceros egresos estimados  -2.818.175,00 -2.790.135,07 -2.790.135,07 -2.799.481,71

costos totales campo 1.359.500,00 10.000,00 imprevistos flujo de caja 22´estimado -183.510,17 -100.190,45 -100.190,45 -127.963,69

costos totales proceso 105.000,00 145.740,00 productores

costos totales mant 10.000,00 833.713,00 gasto operacional

gasto operativo 833.713,00 2.473.953,00 total operación + 3ros

costos totales operación 2.308.213,00    

   

 

ENERO FEBRERO MARZO ABRIL MAYO JUNIO JULIO AGOSTO SEPT OCT NOV DIC

Ingresos proyectados 2022

92.664,83 180.000,00 385.000,00 182.000,00 410.000,00 100.000,00 170.000,00 345.000,00 50.000,00 550.000,00 100.000,00 70.000,00

bcos subtotal c/p

13.700,00 13.700,00 13.700,00 14.500,00 0,00 0,00 77.000,00 14.500,00 26.000,00 26.000,00 0,00 0,00

Bcos subtotal l/p 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 370.000,00 0,00 0,00

Bcos subtotal intereses 0,00 1.250,00 1.120,00 0,00 0,00 0,00 1.800,00 0,00 25.000,00 0,00 0,00 0,00

Grupo sub total operación 83.000,00 101.550,00 289.957,00 284.528,00 328.870,00 132.000,00 162.000,00 235.000,00 97.000,00 217.000,00 177.000,00 112.000,00
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Desepeño ingresos v/s egresos 2022 proyectado
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TOTALES x Centro 

de costo

CAMPO

CENTRO DE 

COSTO

COSTO TOTAL

Ha. 

Flame

Ha. Red 

Globe

Ha. 

Crimson

Ha. 

Thomp

Ha. 

Clemet

Ha. 

Pasas

costo por ha

$15.901.165 1 EL INDIO 15.901.165 $         4,5 3.533.592 $     

$9.946.507 2 NOMUCO

$0 2 NOMUCO  9.946.507 $           7,7 1.291.754 $     

$113.597.432 3 LA CUMBRE 27

$0 3 LA CUMBRE  113.597.432 $       4.207.312 $     

$0 4 LA CHACARILLA 2,5 5

$21.677.984 4 LUIS MARIO  8,5

$0 4 LUIS MARIO 2

$0 4 SAN LORENZO 21.677.984 $         7,6 774.214 $        

$15.047.049 5 CHARLIN 15.047.049 $         3,5 4.299.157 $     

$15.529.665 5 CHARLIN 15.529.665 $         3,5 4.437.047 $     

$0 6 CAMARICO

$240.071.635 6 CAMPO LINDO 

$0 6 CAMPO LINDO 

$0 6 CAMPO LINDO  240.071.635 $       20 8,93 8.298.363 $     

$422.757.358 7 LOS TAPIAS  422.757.358 $       29 14.577.843 $   

$0 7 LOS TAPIAS  - $                     3,5 - $               

$853.329.551 TOTAL  48,7 2 20 0 32,5 30,03
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